EDITORIAL

LIEBE KUNDEN UND GESCHAFTSPARTNER

Hier ist er also: der erste Newsletter von MEEX Versicherungsbroker AG. Inskiinftig
werden wir Sie drei- bis viermal jahrlich iber Neuigkeiten aus der Assekuranz, dem
Risk Management oder dem Sozial- und Haftpflichtversicherungsrecht usw. infor-
mieren. Wir sind tiberzeugt, dass dieses Medium ein weiteres wichtiges Standbein
unserer Qualitatsstrategie darstellt, geht es in einem erfolgreichen Unternehmen
doch auch darum, Zusatzleistungen zu bieten. Mit diesem Newsletter stiften wir
Ihnen einen Zusatznutzen: ndmlich aktuelle und nitzliche Informationen rund ums
Thema Risk Management und Versicherungen. In diesem ersten Newsletter darf
natirlich ein Bericht Uber die verherrenden Hochwasserschaden in der Schweiz
nicht fehlen.

Die Qualitat unserer Arbeit ist stark abhangig von den einzelnen Mitarbeiterinnen
und Mitarbeitern. Wir freuen uns, dass mit Nicole Kaser ein weiterer Personalaus-
bau getatigt werden konnte. Sie unterstiitzt ab sofort unser Backoffice. Seit August
bilden wir ebenfalls den ersten Lehrling aus. Ivan Aracic hat die kaufméannische
Lehre bei uns in Angriff genommen. Wir wiinschen beiden neu Eingetretenen viel
Spass und Erfolg. Unser Team zahlt mittlerweile zwolf Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter. Damit haben wir unsere Position als flihrender Versicherungsbroker im Ober-
aargau weiter ausgebaut. Es geht nun darum, unseren Wirkungskreis geografisch
noch auszuweiten. Wir danken Thnen, wenn wir dabei auf Thre Unterstiitzung zah-
len durfen.

Wir wiinschen Thnen viel Spass beim Lesen und vor allem viele niitzliche Informationen.
MARCO BUHOLZER | Geschaftsfiihrer



Ertragsausfalle

GROSSE UNWETTER WIE DIEJENIGEN VOM AUGUST 2005 KONNEN ZU ERTRAGSAUSFALLEN FUHREN. SELBST WENN DIE

EIGENE UNTERNEHMUNG NICHT UNTER WASSER STEHT.

IM MATTE-QUARTER IN BERN WAR MAN MIT DEM BOOT UNTERWEGS.

Berufliche Vorsorge BVG — Neue
Einkaufsregeln ab 2006

Sie wollen Einkaufe von Beitragslicken in Thre Pensionskasse tatigen? Sie haben in

der Vergangenheit fuir die Finanzierung Ihres Wohneigentums Kapital aus der Pensi-
onskasse bezogen? Dann beeilen Sie sich — denn unter diesen Umstanden sind Thre
Einkdufe nur noch bis Ende 2005 steuerlich absetzbar. Per 1.1.2006 tritt die dritte
Tranche der Revision des Reglementes tber die Berufliche Vorsorge in Kraft und da-
mit auch eine Anderung der Einkaufsmoglichkeiten.

Zahlreiche Eigenheimbesitzer haben in der Vergangenheit vom Wohneigentumsfor-
derungsgesetz (WEF) Gebrauch gemacht und einen Teil oder das gesamte BVG-Al-
tersguthaben vorzeitig bezogen oder verpfandet. Fir die Finanzierung von Wohnei-
gentum, das sie selber bewohnen.

Wer solche Vorbezilige getatigt hat und bei der Pensionskasse noch tber Einkaufspo-
tenzial verfigt, kann solche Eink&aufe nur noch bis Ende Jahr vom steuerbaren Ein-

kommen abziehen. Danach muss zuerst der getatigte Vorbezug fur die Finanzierung




der eigenen vier Wande vollstandig zurtickbezahlt werden. Erst wenn der Vorbezug
wieder «zurickbezahlt» wurde, kénnen neue Einkdufe wiederum steuerlich geltend
gemacht werden.

Wer im Kanton Bern noch von der alten Regelung profitieren will, sollte rasch — aber
nicht tUberstirzt — handeln. Es gilt zu beachten, dass auch heute schon gewisse
Einkaufsbeschrankungen bestehen. Wurde namlich das Kapital fir Wohneigentum
erst kirzlich bezogen, kann die Steuerverwaltung schon heute einen Einkauf ver-
weigern. Wieviel Zeit zwischen Vorbezug und Einkauf vergangen sein muss, liegt
im Ermessen der Steuerbehorden. Wir empfehlen IThnen, im Zweifelsfall bei der zu-
standigen Steuerbehorde eine schriftliche Auskunft tiber die steuerliche Behand-
lung Thres PK-Einkaufes einzuholen.

JEAN-MARC BARTH

WEITERE ANDERUNGEN AB DEM

1. JANUAR 2006:

Die Beschrankung der Einkaufs-
moglichkeiten gemass Stabilisie-
rungsprogramm fallen weg.

Die aus Eink&ufen resultierenden
Leistungen durfen innerhalb der
nachsten drei Jahre ab Einkauf
nicht als Kapital bezogen werden

(weder fir Wohneigentum noch

Pensionierung).

Sind Elementarschaden in der Schweiz

vollumfanglich versichert?

DIE UBERSCHWEMMUNGEN VOM 20. BIS 24. AUGUST 2005 HABEN IN ZAHLREICHEN GEBIETEN DER SCHWEIZ SCHADEN IN

NOCH NIE DA GEWESENEM AUSMASS ERREICHT. MINDESTENS 1.3 MILLIARDEN FRANKEN KOSTET DAS UNWETTER DIE

PRIVATASSEKURANZ. DOCH SIND DIE SCHADEN VOLLUMFANGLICH VERSICHERT?




MEEX INTERN

Kundenanlass vom 30. Juni 2005

DER TRADITIONELLE KUNDENANLASS VON MEEX WAR EIN ERFOLG, WILL MAN DER MEINUNG DER GASTE GLAUBEN SCHEN-

KEN. DER SCHONE SOMMERABEND, DER HERVORRAGENDE REFERENT, DER APERO RICHE, DAZU DIE UNGEZWUNGENEN

GESPRACHE IN EINER VON «<MEEX-ORANGE» DOMINIERTEN AMBIANCE HABEN SICHER DAS IHRIGE DAZU BEIGETRAGEN.

Der Geschaftsfihrer Marco Buholzer
hiess alle Gaste zum bereits dritten
Kundenanlass herzlich willkommen. Er
informierte Uber das erfolgreiche Ge-
schaftsjahr 2004 und betonte, dass die
erreichten Resultate nicht zuletzt dank
den motivierten und bestens ausgebil-
deten Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
tern zustande kamen. Er erlauterte die
geschaftlichen Ziele bis ins Jahr 2007
und ermunterte gleichzeitig die anwe-
senden Kunden, MEEX auch weiterhin
bei befreundeten Unternehmungen zu
empfehlen. Schlussendlich bedankte er
sich bei allen Kunden fur die Treue und
betonte, dass MEEX stolz darauf ist, der

Versicherungsbroker von so vielen re-
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nommierten Unternehmungen zu sein.

Fir das beliebte Kundenreferat konnten
wir dieses Mal Herrn Rolf Jenny gewin-
nen, Leiter Corporate Development und
Key Accounting der AMMANN-Grup-
pe. Er beschrieb in sehr anschaulicher
und eindrucksvoller Art den Einstieg
der Ammann-Gruppe in den asiatischen

Markt. Es gelang ihm, den Zuhoérern ei-

nen Einblick in diese faszinierende und
fur uns fremde Mentalitat auf der an-
deren Seite der Erdkugel zu geben. Die
letzten Géste verliessen die Bahnhof-
strasse erst nach Mitternacht. Dies war
ein weiterer Grund, das Datum fir den
nachsten Kundenanlass sofort festzule-
gen. Er findet am 22. Juni 2006 statt.
SANDRA AEBI-MARBACH




